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@ IZ0DOM

Klienci deweloperéw nie kupujg materiatow
budowlanych — kupujg bezpieczng lokate kapitatuy,
ochroneg przed drozyzng i pewnosc, ze ich dom za 10
lat nadal bedzie nowoczesny. Ten przewodnik to
Twoja amunicja, by przesta¢ konkurowac ceng,

a zaczgc¢ sprzedawac unikalng wartosc.
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ArgumeﬁT ] - ‘; e B y— 7 : Sercem kazdej sciany jest 15 lub 20-centymetrowy

(zaleznie od zastosowanego rozwigzania lzodom),
lity zelbetowy monolit wylewany bezposrednio na

* R - . KR
MO nOl I T CZ nq oy BN S T SRS T placu budowy. To w rzeczywistosci solidny beton
— opakowany grubg izolacjg — sprawdzony od lat
' 1l B materiat w najnowoczesniejszym wydaniu.
f tosc &

‘Betonowa fwier
na pok:

Wiekszosc¢ klientow obawia sie 0 solidnos¢ nowych

technologii. Twoim zadaniem jest uswiadomic¢ im, Korzysc

ze system lzodom to najbezpieczniejsza, betonowa Kupuig Partstwo dom-twierdze, nieporéwnywalnie
KO nstry KCJ ana W N KU bezpieczniejszy podczas wichur czy wstrzgsow niz

domy murowane. To cisza, spokoj i gwarancja
stabilnosci konstrukcji na dziesieciolecia”.
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sie. Przy domu 100

dodatkowe 7m2 —czyli darmov

garderoba lub wiekszy salon wart
kilkadziesiat tysiecy ztotych.

Kspresowa budowa

/0% szylbcie]

Betonowe $ciany w szalunku
izolacyjnym rosng w kilka dni, a cata
budowa jest 0 70% szybsza. Klient
wprowadza sie o kilka miesiecy
wczesniej, oszczedzajgc na kosztach
wynajmu i ratach obecnego kredytu.
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Argument 3

Fizyka, ktora kasuje rachunki

Zmien narracje z ,cieptego domu’ na
Joudynek catkowicie szczelny energetycznie”

Twardy Dowdd Mechanizm
Wspotczynnik U = 0,10 W/m?2K Catkowita szczelnosc¢ bariery
to rynkowy rekord — sciana izolacyjnej, ktéra szczelnie
|Izodom izoluje dwukrotnie otula betonowy rdzen od
lepiej niz standardowe nowe fundamentu po dach (brak
budownictwo. mostkow termicznych).

Zysk Wiarygodnos¢

Do 80% nizsze koszty Certyfikat Instytutu
ogrzewania. ,To dom, ktory co Domow Pasywnych .

"8 ) - Passive House
miesigc wyptaca Panstwu w Darmstadt — najwyzsza Institute
premie za madrg decyzje". Swiatowa gwarancja jakosci.

cool, temperate climate
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CERTIFIED
COMPONENT

Passive House Institute
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Argument 4
Ekologia i odpornosc

nNa przepisy

02 O3

Dowdd naukowy Bezpieczenstwo
Te dane potwierdza oficjalna prqwne

analiza cyklu zycia produktu Budynek juz dzi$ spetnia surowe
(LCA) przygotowana przez normy unijne (np. WT2027),
ekspertow z Politechniki ktore wejdg w zycie dopiero za
todzkie;. kilka lat.
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Niski slad weglowy

Domy w technologii Izodom
majg o ponad 50% mniejszy slad
weglowy niz tradycyjne domy z
cegty docieplone wetng.
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Certyfikaty

Technologia wspierana przez
Ministerstwo Srodowiska
(GreenEvo) oraz partner
inicjatywy ONZ "Caring for
Climate".
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System IZODOM

(IZOPassive)

Globalnc

ok.017 - 0,20

0,10 (Dwa razy lepiej)

Ponad 30 lat doswiadczenia
i 20 000 budynkow w 43 krajach.
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Innowacja w

Zwycigzca europejskiego finat
PropTech Innovation Challenge

o bteddw i

lementy
zaprawg

.
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Catkowita blokada strat
ciepta

ejszy o ponad 50%

(LCA Pt)
onowy
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Wsparcie dla dziatu

handlowego

W razie pytan technicznych od
wymagajgcych klientow,
pamietaj, ze dysponujesz petnym
wsparciem doradcow [zodom.
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